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Autorola Group Genel Miidiirii 0guzhan Saygi, Autorola Group’un 23 yillik online tecriibesiyle, 2. el
araclarin yeniden pazarlanma siirecinde online hizmet sagladiklarini ifade etti.

ANAHTAR TESLIM HIZMET

Autorola Group Genel Mudtru Oguzhan Saygi, “Online acik artirma platformumuzda

araglarini satmak isteyen kiralama firmalari, yetkili bayiler ve OEM’lere hizmet veren

bir is ortagyiz. Satis operasyonlarini musterilerimiz adina yuruttigimuz icin ‘anahtar
teslim bir hizmet' saglamis oluyoruz” dedi.

utorola Group, Avrupa, Kuzey
Amerika, Latin Amerika ve
Asya Pasifik olmak iizere 24
tilkede ofisiyle hizmet veriyor.
70 binden fazla iiyesi bulunan ve ikinci el
ara¢ alim-satim siireclerine diger hizmet
platformlarmi da ekleyerek online yeniden
pazarlama ve otomotiv IT ¢oziimlerinde
diinya lideri olarak biiylimeye devam eden
Autorola Group’un Tiirkiye ofisi 2013 yilinda
hizmete girdi. Autorola Group Genel Miidiirii
Oguzhan Saygi, verdikleri hizmetleri ve
sektoriin durumunu Ekovitrin’e anlattr.

M Autorola Group’un kurulus dykiisiinii
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ve gecmisten giiniimiize kaydettigi asama-
lar1 ana hatlariyla 6zetler misiniz? Tiirkiye
pazarina ne zaman ve nasil girdiniz?
Autorola, 1996 yilinda Danimarka’da
aile isi ikinci el arac satig1 olan iki kardesin,
Peter Grgftehauge ve Martin Grgftehauge nin
babalarindan devraldiklart bu isi bir (st
seviyeye tagimasiyla kurulmus. Yiiksek
ara¢ bedellerinin ve fiziksel miizayede
sisteminin getirdigi yiiklerin gelecegi gérmeyi
zorlagtirmast, bu iki kardesin gelecegin neyi
sekillendirecegi sorusuna yanit aramalarini
saglarken, yaniti araclart elektronik ortamda
satma fikrini dogurmus. Autorola Group’un
merkezi  olarak  Danimarka’yi  se¢cme

sebebi, Danimarka’nin online sistemlerin
kullanilmas: konusunda fazlasiyla gelismis
olmasi. Yerel olarak kurulan bu platform,
sonrasinda kiiresel bir platforma dontismiis.
2005-2010 yillart arasindaki ilk donemde
sadece Avrupa’ya odaklanan Autorola Group,
bugiin itibariyle Avrupa, Kuzey Amerika,
Latin Amerika ve Asya Pasifik’te olmak
tizere; 24 iilkede ofisi bulunan, 70 binden
fazla tiyesi bulunan ve ikinci el ara¢ alim-
satim siireclerine diger hizmet platformlarini
da ekleyerek online yeniden pazarlama ve
otomotiv IT ¢oziimlerinde diinya lideri olarak
bilyiimeye devam ediyor. Benim Autorola
Group ile yolum 2012 yilinda kesisti.

2013 yilinda da Autorola Group’un biiyiik
destegiyle Tiirkiye ofisimizi actik.

‘23 YILLIK ONLINE
TECRUBEYE SAHIBiZ”
M Tiirkiye’de 2. el arac pazarma yonelik ne
tiir hizmetler saghyorsunuz?

Autorola Group’un 23 yillik online
tecriibesiyle; 2. el araglarin  yeniden
pazarlanma siirecinde 3600 online hizmet
saglayarak; sektorde OEM’ler, kiralama
sirketleri, leasing firmalari, bayi gruplari,
yetkili saticilar ve bankalarm daha verimli,
daha hizli, daha geffaf ve dataya yonelik
is modelleriyle calismalarini  sagliyoruz.
Autorola Online Ac¢tk Artirma Platformu,
Autorola Solutions Platformu ve Indicata
Platformu olmak tizere {i¢ ayrt ig birimimiz
var.

“ANAHTAR TESLIM HIZMET
SAGLIYORUZ”
B Kurumsal anlamda 2. el filo ¢oziimleri-
nizden bahseder misiniz? Sektor icin sun-
dugunuz avantajlar nelerdir?

Autorola Tiirkiye olarak, online acik
artirma platformumuzda araglarini
satmak isteyen kiralama firmalari, yetkili
bayiler ve OEM’lere ikinci el araglarinin
yeniden pazarlanmasindaki siiregte bagtan
sona her asamasinda hizmet verebilen,
alternatif pazarlama c¢Oziimleri sunabilen
bir ig ortagr oldugumuzu sdyleyebilirim.
Firmalarin araglarini  bulunduklart yerde,
ek bir maliyet olusturmadan, tiyemiz olan
Tiirkiye genelindeki tiim alicilara online
olarak ulagmasini saglayan bir is modelimiz
bulunuyor.

Uluslararasi Know-How’a sahip
platformumuzda, yiiksek alict portfoytimiiz
sayesinde kiralama sirketlerinin araglarini
hem en hizh siirede en iyi fiyata satma; hem
de daha fazla miisteri edinme sanslar1 oluyor.
Satis operasyonlarii  da  miisterilerimiz
adina yiiriitttiglimiiz icin “anahtar teslim bir
hizmet” saglamis oluyoruz. Biz sadece online
platformumuzda ara¢ satmiyoruz. OEM’ler,
bankalar ve ara¢ kiralama sirketlerinin her
biiyiikliikteki filolarinin  &zel ihtiyaglarini
kapsayan ayr1 ayri tasarlanmig ¢oziimler
de sunuyoruz. Filo 2. el araglarmm ilk iade
alimindan teslimat asamasina kadar gecen tim
stireclerini en gelismis cevrim ici sistemlerin
kullanimi ve entegrasyonlar ile yonetilmesine
katkida bulunuyoruz. Autorola’nin gelistirmis
oldugu “Filo monitérii” yazilimi, tim
stireglerin seffaf bir sekilde yonetilmesini
sagliyor. Sistemler arasinda entegrasyon
gerceklestirerek, filo sahibi sirketlerin 6zel is
modelini destekleyen i akisi olusturmasina,

tim aktiviteleri tek bir {iriin iizerinden
planlamasma ve kontrol etmesine olanak
sagliyoruz. Tiirkiye’de ozellikle biiyiik filo
kiralama sirketleri filo monitorii kullanarak
slireclerini daha etkin yonetiyorlar. Bu sayede
risklerini minimize ederek ve kaynaklarini
dogru kullanarak filo siireglerini kisaltiyor,
verimliliklerini artirtyor ve hiz kazaniyorlar.

Diger yandan; biyiik data analizine
sahip yazilimmmiz Indicata ile giinde 400
bin iizerinde ikinci el online ara¢ ilanmi
robotlar ile anlik olarak tarayarak, pazarin
yaklasik yiizde 98’ini analiz ediyor, otomotiv
sektorii ve baglantili sektorlerde 2. el arag
faaliyetlerinde bulunan tiim kurumlara gercek
zamanl pazar analizi sagliyoruz.

“TURKIYE, DUNYA OTOMOTIV
SEKTORUNDE YERINI
ALMAYI PLANLIYOR”
M Tiirkiye’de otomotiv ve 2. el ara¢ sek-
toriiniin genel degerlendirmesini yaparsak
karsimmiza nasil bir tablo ¢ikiyor? Autorola
Tiirkiye olarak sektordeki durumunuzu
nasil konumlandiriyorsunuz?

Diinya ekonomisinin yaklagik yiizde 5’ini
olusturan otomotiv sektorii, degisen cevre
kosullar1 ve bilgi teknolojileri nedeniyle
kapsamli ve siirekli bir degisim icinde.
Teknolojinin ~ gelisimi,  dijitallesmenin
etkileri, bir¢ok iilkenin benzinli ve dizel ara¢
kullantmim  yasaklayacagmi  aciklamast,
sektorii Ar-Ge’nin merkezi haline getirmis
durumda. Ara¢  kullanim  trendlerinin
degisimi, ara¢ paylagiminin artmasmimn arag

sahipligini diisiirecegi ve ozel ara¢ satiglarini
azaltacagt ve arac kiralama sektoriinii
gelistirecegi Ongoriiliiyor. Diger yandan arac
sahipliginde araglarin daha yiiksek kapasiteyle
kullanilacak olmasinin daha ¢ok yipranmaya
neden olacagi ve arag satiglarina olumlu etki
saglayacag diisiiniiliiyor.

Tiirkiye’de de Ar-Ge yatirimlari gelisiyor.
Yerli iretim araciyla Tiirkiye de diinya
otomotiv sektoriiniin iginde yerini almay1
planhyor. Yakin gelecekte diinya otomotiv
sektoriinde oldugu gibi Tiirkiye’de de kilit
trendlerin icinde; biiyiik veriden deger
yaratmanin ve online is modellerinin
yogun kullanimi yer alacak. Sektordeki
markalarin sifir aragta oldugu gibi ikinci
elde de marka degerlerini gelistirmek icin
yapilandirilmis is modelleriyle caligmalart,
bayilerinin sifir aracta oldugu gibi ikinci elde
de yapilanmalari, performans kriterleriyle
stok yonetimlerini saglamalari, kiralama
firmalarinin risk yonetimleri ve verimlilik i¢in
dogru ve pazar verisiyle ¢aligmalari, dinamik
olan sektdrde “hizli karar almanin”, dogru
tedarik kanallar1 kullanarak —stratejilerini
olusturmalar1 cok 6nemli. Biz, online yeniden
pazarlama ve otomotiv IT ¢oziimlerinde bilgi,
deneyim ve tecriibeye sahip, diinya lideri bir
sirketin Tiirkiye ofisi olarak, sektorde her
tiirli kuruma ikinci el siire¢ yonetiminde
yenilik¢i, Olciilebilir ve yonetilebilir siirecler
tasarlayarak, anlik ve dogru pazar verisiyle
ikinci el ticareti yapma konusunda hizmet
vererek sektordeki tiim paydaslarin i ortag
olarak goriiyoruz kendimizi. [
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